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Solaris Bus & Coach dokonata podsumowania wynikéw za rok 2004. Ubiegty rok okazat sie
dla Spétki rekordowy. Firma odnotowata trzykrotny wzrost zysku, podwojenie sprzedazy

eksportowej, a takze zdobyta 50 % udziatdbw w polskim rynku autobuséw niskopodtogowych
i niskowejsciowych. Najbardziej spektakularnym sukcesem Spétki minionego roku byta wygrana
w przetargu na dostawe 130 autobuséw przegubowych dla Berlinskiego Przedsiebiorstwa Komunikac;ji
Miejskiej (BVG).

Catkowita wielko$¢ sprzedazy Solaris Bus & Coach w roku 2004 wyniosta 489 pojazdéw, w tym 123
autobusy sprzedane klientom polskim i 366 autobusoéw sprzedanych zagranicg. W ciggu minionego
roku Spoétka pozyskata 35 nowych odbiorcow i zamowienia na 724 nowe pojazdy.

Rynek Polski

W roku 2004 Spotka utrzymata pozycje niezaprzeczalnego lidera polskiego rynku autobusowego
we wszystkich kategoriach autobuséw miejskich, osiggajac 37% udziatu w rynku. Oznacza to wzrost
0 7% w poréwnaniu do roku poprzedniego i jest najlepszym wynikiem jaki Spétka osiggneta w swej
dotychczasowej historii.

Jeszcze lepiej prezentuje sie wielko$¢ udziatu Solaris Bus w rynku dostaw autobusow
niskopodtogowych i niskowejsciowych (LF i LE). W roku 2004 Spotka dostarczyta na rynek 115
pojazdéw tej kategorii, czym zdobyta rekordowe 50%1 udziatéw w rynku. Tym samym po raz kolejny
zostata jego niekwestionowanym liderem. Warto tez zwréci¢ uwage na fakt, ze w okresie od 1997
do 2004 roku ponad 1/3 wszystkich wydatkéw na zakupy autobusdéw miejskich w Polsce zostato
przeznaczonych na produkty Solaris Bus.

W roku 2004 Spétka powiekszyta swoj dotychczasowy krag klientdw o siedmiu nowych odbiorcow.
Kluczowe znaczenie dla sprzedazy krajowej Spoétki w roku minionym miato zamoéwienie przez
MPK Krakéw 50 Solariséw Urbino, a takze przetarg ogtoszony przez MPK Poznan, ktéry zaowocowat
zamowieniem na 10 Solariséw Urbino.

Na trudnym rynku autobusow turystycznych, ktéry wedtug analitykdw znajduje sie w fazie powolnej,
lecz statej odbudowy, Solaris Bus sprzedat w 2004 r. kolejnych osiem Vacanz. Duzym osiggnieciem
Spofki byto tu pozyskanie pieciu nowych klientéw: Bydgoszcz RCKIK, Trans Bis, Kurier, Trans Expres
i Przedsiebiorstwo Turystyczno-Transportowe Machura z Gliwic.



Sprzedaz eksportowa

Podobnie jak w latach poprzednich, tak i w roku 2004 strategia sprzedazy Solaris Bus oparta byta
na konsekwentnym wzroécie liczby sprzedanych produktéw na rynkach zagranicznych.

W 2004 r. eksport Spoétki wzrést o 117%, a odbiorcom zagranicznym przekazano 366 autobuséw.
Udziat eksportu w ogdlnej strukturze ilosciowej sprzedazy Solaris Bus w roku 2004 wzrést do 75%
w porownaniu z 61% w roku poprzednim.

Najwieksi odbiorcy produktéw Spétki w roku 2004 to: Niemcy (110 autobusoéw), totwa (81 autobusow),
Szwaijcaria (42 autobusy), Czechy (30 autobusoéw) i Litwa (30 autobuséw). Wysoka, pigtg pozycje
zajety Wiochy, kitdre w roku 2004 kupity tgcznie 26 autobusow i trolejpuséw marki Solaris.

Zdecydowanie najwiekszym sukcesem eksportowym Spoétki w roku 2004 byta wygrana w przetargu
ogtoszonym przez Berlinskie Przedsigbiorstwo Komunikacji Miejskiej (BVG). W roku 2005 Solaris
Bus & Coach dostarczy do Berlina 130 przegubowych Solariséw Urbino 18, z opcjg na dostawe
dalszych 130 Solariséw Urbino 18 w dwdch nastepnych latach. Z kolei najwigkszym sukcesem Spotki
w krajach Europy Srodkowej i Wschodniej w roku 2004 byto podpisanie wieloletnich uméw na dostawe
45 trolejbuséw Solaris Trollino 15 dla Wilna oraz 55 Solarisow Urbino 12 dla Kowna.

- Ogromne znaczenie ma dla nas fakt, ze w ciggu catego minionego roku tak w kraju jak i zagranica
udato nam sie pozyskaé¢ az 35 nowych klientéw. Ten sukces to w duzej mierze zastuga naszych
dotychczasowych odbiorcéw, ktérzy polecajg nas w swoim otoczeniu i wystawiajg doskonate
referencje. - podkresla Prezes firmy, Krzysztof Olszewski.

Szczegolnym powodzeniem na rynkach europejskich cieszy sie cata rodzina autobuséw miejskich
Solaris Urbino. W tym segmencie Spotka osigga najwyzsze wskazniki sprzedazy. Takze w roku 2004
niskopodifogowe autobusy miejskie typu Urbino 12 stanowity najwigksza czesé, bo az 49,2% sprzedazy
eksportowej Spotki. Kolejne miejsca pod wzgledem typdw sprzedanych autobuséw stanowity: Urbino
18 (13,4%), Trollino 12 (10,4%), Urbino 15 (9,6%), Trollino 18 (7,9%), Trollino 15 (4,6%), Urbino 10
(4,4%) i Vacanza 13 (0,5%).

Solaris Bus odgrywa aktywng role i z powodzeniem wspéttworzy nowe trendy w branzy. Spétka jest
obecnie jedynym producentem na rynku autobuséw miejskich, ktéry produkuje pojazdy o diugosciach
10, 12, 15 i 18 m z tych samych elementéw. Tego rodzaju program jest autorskim rozwigzaniem
Solarisa. Dzieki niemu Spétka zyskuje na ograniczeniu ilosci czesci w magazynach, co przektada sie
na wymierne oszczednosci. Wptywa to réwniez na obnizenie poziomu kosztéw eksploatacji pojazdow
marki Solaris.

- Szczegolnie cieszy nas fakt, ze wysitki naszych pracownikdw oraz nasze zostaly dostrzezone
i pozytywnie ocenione w kregach dziennikarzy i ekspertow branzowych. Co wiecej, wiele naszych
projektow zostato wyréznionych i nagrodzonych tak na forum krajowym jak i zagranicg. Waznym
wydarzeniem minionego roku byt udziat zmodernizowanego Solarisa Urbino w prestizowym konkursie
"Bus of the Year" i zajecie wysokiego, drugiego miejsca. Warto podkresli¢, ze Solarisowi Urbino
do zwyciestwa zabrakio zaledwie 1 punktu na 53 mozliwe. - przypomina Wiceprezes ds. Obstugi
klienta , Solange Olszewska.

Sukces finansowy



Sukcesy sprzedazy Solaris Bus & Coach w roku 2004 znalazly bezposrednie przetozenie na sukces
finansowy. | tak obroty Spétki w roku 2004 wyniosty 462,8 min PLN i wzrosty w stosunku do roku 2003
0 blisko 76%.

W 2004 Spotka odnotowata rekordowy wzrost zysku brutto, ktéry wyniost 20,8 min PLN.
Dla poréwnania w roku 2003 wyniost on 5,4 min PLN. Podobnie wysoki byt wzrost zysku brutto
ze sprzedazy produktow, towarow i materiatow. W roku 2004 wyniost on 80,3 min PLN, podczas
gdy rok wczesniej 44,3 min PLN.

Wzrost obrotéw Spétki oraz przyrost zyskéw z marzy znalazly swe pozytywne odzwierciedlenie
we wskazniku zysku netto, ktéry w minionym roku osiagnat wielkos¢ 15,2 min PLN, co oznacza
potrojenie zysku netto w roku 2004 wzgledem roku 2003.

Spotka generuje coraz wiekszy zysk dzieki wzrostowi dochodowosci sprzedazy rynkowej oraz
konsekwentnym dziataniom na rzecz poprawy efektywnosci gospodarowania, takim jak: optymalizacja
rozwigzan organizacyjnych i poprawa funkcjonowania mechanizméw kontroli wewnetrznej.

Niemal 100%-owy wzrost ilosci wyprodukowanych jednostek spowodowat w roku 2004 koniecznosc¢
wprowadzenia daleko idgcych zmian w procesie produkcji. Nie mniej wazne byly takze zmiany majace
na celu poprawe warunkdw pracy i zmniejszenie niekorzystnego oddziatywania produkcji
na srodowisko naturalne. Potwierdzeniem tego byto uzyskanie przez firme w styczniu br. Certyfikatu
ISO 14001:2004, dotyczgcego ochrony srodowiska.

Wzrost liczby zaméwieh, a takze powiekszenie mozliwosci produkcyjnych do czterech wagonow
dziennie zaowocowaty dalszym wzrostem zatrudnienia, ktére w grudniu 2004 osiggneto 836 osob.

Plany na rok 2005

- Sukcesy odniesione w roku ubiegtym ze zdwojong sitg dopingujg nas do osiggniecia celéw, jakie
stawiamy sobie w tym roku. Za najwazniejsze z nich uwazamy dalszy wzrost sprzedazy, a co za tym
idzie - produkcji. Naszg ambicja jest wyprodukowanie w 2005 roku 720 wagonow autobusowych.
Przetomowym momentem w historii naszej firmy bedzie z pewnoscig debiut gietdowy, jaki planujemy
w drugiej potowie roku. - zapowiada Prezes Krzysztof Olszewski.

W odpowiedzi na potrzeby rynku Spétka zaplanowata realizacje kilku nowych projektéw
konstrukcyjnych. Jednym z najwczesniej realizowanych bedzie wdrozenie do produkcji nowej generacji
autobusoéw niskopodtogowych Solaris Urbino Ill o dlugosci 10, 15 i 18 metrow. W pierwszych
miesigcach roku Spotka przystgpi tez do seryjnej produkcji niskowejsciowego autobusu lokalnego
Solaris Urbino Low Entry i autobusu miejskiego o napedzie gazowym Solaris Urbino CNG. Takze
w segmencie autobuséw turystycznych marki Solaris rok 2005 przyniesie kilka nowosci. Najbardziej
oczekiwang premierg tego roku bedzie wprowadzenie na rynek najdiuzszej, bo 14-metrowej wersiji
Solarisa Vacanza.

- Mamy ogromng nadzieje, ze rok 2005 bedzie dla nas réwnie intensywny i nie mniej ciekawy niz
dajgcy wszelkie powody do satysfakcji rok 2004. - reasumuje Prezes Olszewski.

1 Zrédto: JMK Analizy Rynku Autobuséw, Sprzedaz autobuséw na polskim rynku w 2004 r.



Zestawienia i wykresy:

Tabela 1: Sprzedaz autobuséw Solaris Bus w roku 2004, Sprzedaz krajowa i eksport

Solaris Urb
Kraj 113
Eksport 280
Razem 393

Diagram 1: Podziat polskiego rynku autobuséw miejskich w 2004r.

Zrédto: JMK Analizy Rynku Autobuséw

Diagram 2: Udziaty Solaris Bus & Coach w rynku autobusoéw LF i LE w Polsce w 2004 r.
Zrédto: JMK Analizy Rynku

Diagram 3: Catkowita warto$¢ dostaw autobuséw miejskich w Polsce w latach 1997-2004
Zrédto: Solaris Bus & Coat

Tabela 2: Solaris Bus, Rozwdj eksportu
w latach 2001-2004 Rok

2001 2002 2003 2004
Wielko$¢ eksportu

W sztukach 55 126 169 366

Diagram 4: Wielko$¢ sprzedazy eksportowej Solaris Bus w 2004,
wg krajow

Diagram 5: Wielkos¢ sprzedazy eksportowej wedtug typéw
(w ujeciu ilosciowym)

Tabela 3: Wyniki finansowe Solaris Bus & Coach w latach 2002 - 2004 (w PLN)

Rok 2002
Wartos¢ przychodéw
w latach 2002 - 2003
w PLN
Wartos¢ zysku netto
w latach 2002 - 2003

212 129 3¢



Dodatkowe informacje

Mateusz Figaszewski

Institutional Partnerships and External Relations Director
tel.: +48 61 66 72 347

tel. kom.: +48 601 652 179

fax: +48 61 66 72 345

email: mateusz.figaszewski@solarisbus.com

w PLN

Wartos¢ eksportu

w latach 2002 - 2003
w PLN

Informacje o firmie

Solaris Bus & Coach sp. z 0.0. to czotowy europejski producent
autobuséw miejskich i podmiejskich. Swojg dziatalnos¢
koncentruje na rozwoju pojazdéw nisko- i zeroemisyjnych —
elektrycznych, wodorowych i trolejbuséw. Pojazdy marki,
od idei, poprzez faze projektowg i wykonawcza, powstajg
w Polsce. Cata dziatalnos¢ producenta jest spojna z misjg marki
zawartg w hasle: ,Zmieniamy oblicze transportu publicznego”.
Solaris dostarczyt juz dziesigtki tysiecy pojazdéw operatorom
komunikacji miejskiej niemal w catej Europie, wspierajac ich w

transformacji transportu na bardziej ekologiczny
i zrownowazony. Pojazdy firmy byly wielokrotnie nagradzane
za jako$¢ i innowacyjno$¢, m.in. dwukrotnie otrzymujgc

prestizowy tytut ,Bus of The Year” — dla autobusu elektrycznego
Urbino 12 electric na rok 2017 i dla autobusu wodorowego
Urbino 18 hydrogen na rok 2025. Producent jest takze
aktywnym uczestnikiem europejskich dziatan zwigzanych
ze zréwnowazonym rozwojem miast, dzielgc sie¢ swoim
doswiadczeniem i ekspercka wiedzg zwigzang z transformacjg
transportu na bezemisyjny. Solaris nalezy do hiszpanskiej
Grupy CAF (Construcciones y Auxiliar de Ferrocarriles) S.A.

3197 242

108 390 ¢


http://www.tcpdf.org

